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Interrogatorio:
Lo que creemos que es
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Interrogatorio:
Lo que en realidad es
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John Reid
1910 - 1982
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La Técnica Reid:
1- Análisis

2- Entrevista
3- Interrogatorio
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Entrevista vs 
Interrogatorio
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3 canales de comunicación

Verbal: Que palabras escojo y como las acomodo.

Paralingüistico: El componente emocional de las palabras.

No-Verbal: Contacto visual, postura, gestos, movimientos
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Los mentirosos buscan evitar la ansiedad

A) Evitan mentir si es posible

B) Sobreentendidos e insinuaciones

Comportamiento Verbal 
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Video de el Presidente Clinton 

mintiendo “por referencia”
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En youtube, buscar las palabras:

Clinton Lewinsky testify

https://youtu.be/ClfpG2-1Bv4

2 minutos



Comportamiento Paralingüistico

A. Respuestas a destiempo

1. Tempranas

2. Atrasadas

3. Repetir la pregunta o pedir que se repita la pregunta

B. Cambios de velocidad, nivel o volumen

C. Borrado
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Posturas corporales
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Factores que influyen en la lectura de comportamientos:

A. Importancia del asunto

B. Distracciones del medio ambiente

C. Proximidad y orientación

D. Inteligencia

E. Estabilidad psicológica y emocional

F. Madurez emocional

G. Diferencias culturales

H. Drogas, alcohol, problemas físicos y médicos 19



Procedimiento
Entrevista
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Preguntas provocadoras 

de comportamiento
- Tu

- Sospecha de otros

- Credibilidad

- Castigo

- Polígrafo / resultado de la investigación

- 2ª oportunidad

- Carnada 20



3:36
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Entrevista provocadora del comportamiento



Guía para formular preguntas
1. No preguntas compuestas

2. No calificadores de memoria

3. Hacer preguntas específicas

4. No sugerir la respuesta

5. Hacer preguntas de seguimiento
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El Interrogatorio

¿Por qué miente la gente?
¿Por qué confiesa la gente?
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Los 9 pasos del interrogatorio Reid

1. Confrontación

2. Desarrollo del tema
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Paso 2: Desarrollo del tema
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3. Manejar las negaciones

4. Superar las objeciones

5. Retener la atención del sujeto

6. Manejar el estado pasivo del sujeto

7. Presentar la pregunta alternativa

8. Primeras admisiones y obtener detalles del delito

9. Confesión oral y escrita con testigos 26



Pasos 7 y 8: Pregunta alternativa, 

y obtener detalles
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Paso 9:

Confesión escrita
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